
Soluciones para la industria turística

Perfil Corporativo 



ZaGoSolutionsesuna empresade vanguardia que combinala ampliaexperienciaen
el sector turismo de sus ejecutivos con el expertise de prestigiosasempresas
internacionalesespecializadasen el campode la hospitalidad,diseño,construcción,
estructuración financiera y marketing y ventas, para proveer solucionesúnicas a
proyectos recreacionales,inmobiliarios y comerciales(desarrollo turísticos de uso
mixto)

Nuestrapresenciaen la RegiónCentroamericana,México y el Caribenos ha situado
como una solucióninnovadoracon propuestasdiferenciadorasacordesa las nuevas
tendenciasde mercado.

Nuestra Empresa

Nos convertimos en los ojos del desarrollador 



Los mas importantes proyectos turísticos de la región 
depositan su confianza en ZaGo Solutions

"La clave para tener éxito en el turismo, radica en la capacidad de conocer y saber 
satisfacer las necesidades y expectativas de los clientes y convertirlos en 

oportunidades de negociosóé ZaGo Solutions aplica sus amplios conocimientos sobre el 
turismo en la región para producir negocios y proyectos exitosos.

ZaGoSolutions trabaja de la mano con desarrolladoresnuevos y
experimentadosque buscanimplementar susnegociosen el área de
Latino América. Nuestrosserviciosde asesoría,considerantodo el
espectrode desarrollode proyectosde inversión,desde la etapa de
identificación de oportunidades, conceptualización del proyecto,
estrategiasde financiamiento,hastala implementacióny desarrollode
losmismos.

Nuestra Empresa



Somos de las pocas empresas de la región que hemos trabajado de la mano con 
desarrolladores internacionales con intereses en proyectos de uso mixto y 
ŜǎǉǳŜƳŀǎ ŘŜ ǇǊƻǇƛŜŘŀŘ ŎƻƳǇŀǊǘƛŘŀ όάsharedownershipέύΣ ƭƻ Ŏǳŀƭ ƴƻǎ Ƙŀ 
permitido ganar experiencia y conocimiento en laimplementación de sistemas 
novedosos e innovadores inmobiliarioscomo ser FractionalProperties, Private
Residence& DestinationsClubs, Condo-Hotelsy Buy-To-Use and Letvillas & 
apartments.

Nuestra Empresa

Ante todo servimos como un ògrowthpartneró de 
nuestro cliente alineándonos con sus principales 

intereses y objetivos mediante un enfoque de 
resultados (resultsorientedapproach).



ZaGo Solutions acompaña al desarrollador en todas las etapas del
proyecto,  desde la identificación de  oportunidades y su conceptualización  

hasta la implementación y desarrollo del mismo, alineándonos en todo momento,
a los intereses del desarrollador para convertir sus grandes ideas en negocios 

exitosos a través de la aplicación de soluciones prácticas, innovadoras y competitivas.

Nuestros servicios se dirigen principalmente  a:

VGrupos Inversores e Inversionistas Particulares
VEmpresas Promotoras y desarrolladores
VCadenas Hoteleras y LifestyleBoutique Hotels
VOrganismos Internacionales

Nuestra Empresa



Nuestros Servicios
ZaGoSolutionspuede intervenir en cualquier fase del proyecto: 

desde la valorización del sitio, definición del concepto de desarrollo,  elaboración del 
estudio de  pre ςfactibilidad, pasando por análisis de BestProduct Fit y respectiva 

negociación con cadenas hoteleras hasta la etapa de  marketing y ventas.    

Nuestro Proceso de Planificación (Proyectos Llave en Mano)  



ANÁLISIS DE  FACTIBILIDAD DE MERCADO

VAnálisis de las condiciones de mercado vigentes, desde lo regional hasta lo local: Oferta,
demanda, competitividad, precios de venta y costos de instalación y clima de negocios.

VAnálisis comparativos con proyectos exitosos (benchmarking) a nivel regional y local.

VConceptualización y esquematización de iniciativas empresariales, considerando el 
análisis y desarrollo de la iniciativa empresarial y definiendo el concepto del proyecto 
apropiado para el  mercado meta identificado.

VAnálisis de adquisiciones, inversiones y nuevos desarrollos.

VValuaciones sobre inversiones en diferentes tipos de bienes raíces, principalmente 
establecimientos de alojamiento (hoteles, urbanizaciones, proyectos de uso mixto, etc.)

Nuestros Servicios
FASEDEPREFACTIBILIDAD



ANÁLISISFINANCIERO

VAnálisisfinancierosqueincluyenunaestimacióndetalladade lasvariables
queinfluyenen la óptimaejecucióndel proyecto,considerandolasetapasde
desarrollodel mismo: Prefactibilidad,Factibilidady desarrollodel proyecto.

VAsistenciay asesoríaen la preparaciónde Planesde negocioy demásdocumentosde
soportey justificaciónempresarial.

VEvaluaciónFinanciera,desarrollode modeloseconómicosy evaluacióneconómicade
la iniciativaempresarial.

FASEDEPREFACTIBILIDAD



FINANCIAMIENTO DEL PROYECTO

VIdentificación de inversiones potenciales y oportunidades de inversión conjunta.

VIdentificación de fuentes de financiamiento, desarrolladores, agentes de bienes raíces,
asesoría legal y económica y contrapartes relevantes. 

VEstructuración de esquemas innovadores de participación publico- privado para el 
desarrollo de proyectos turísticos.

VAsistencia en la preparación y negociación de documentos claves tales como: cartas de
intención, términos de negociación y acuerdos de sociedad.

FASEDEFACTIBILIDAD



FASE DE DISEÑO

VPropuestaesquemáticadel proyectodeacuerdoal conceptodefinido,
incluyendola identificaciónde amenidadesy necesidadesde espaciosfísicosclaves

VIdentificaciónde losmercadosmeta

VConfiguracióndel Esquemade Negocio

VUnit Mix, Absorcióny Preciosde venta



FASEDESARROLLO DEL PROYECTO 

VServicios de apoyo en trámites de facilitación para la rápida implantación y 
puesta en operación de las empresas.

VValuaciones operacionales

VMontaje e implantación del negocio

VIdentificación de Socios Estratégicos considerando 
intercambios comerciales y capacitación

VNegociación con Cadenas Hoteleras

VMercadeo y Comercialización

VAsesoría legal



Portafolio de Clientes

Nuestra cartera de clientes es nuestra mejor 
garantía y carta de presentación



Nombredel Cliente: Royal Caribbean Cruise Lines Ltd. 

Ubicación: Roatán, Honduras

Proyecto: Asesores Principales, Puerto de Crucerosy Marina de las Islas 

de la Bahía

ETAPA DE FACTIBILIDAD ςCoordinación general del proyecto V

ÅConceptualizacióndel modelo de negocios y desarrollo (diseño, implementación 
y gestión)
ÅEstudio de mercado
ÅDiseño y modelación sistematizada de factibilidad y análisis de escenarios
ÅProyección de estados financieros
ÅFactibilidad financiera

ETAPADE DISEÑO V

ÅRevisióndel anteproyecto y auditoría del MasterPlan
ÅGestión de empresas especializadas en todos los campos de 

ejecución del proyecto 
ÅBestProductFitStudypara el componente hotelero

ETAPA DE DESARROLLO V

ÅAsesoría paratrámites de facilitación para la rápida implantación y
puesta en operación de las empresas
ÅIdentificación y negociación con co-inversionistas 
ÅIdentificación de arrendadores y prestadores de servicios  
ÅElaboración de contratos y seguimiento 
ÅMarketing y Ventas del proyecto


